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ĐẶT VẤN ĐỀ

Từ xưa loài người đã biết dùng những loại vật liệu đơn giản có trong thiên nhiên như đất, rơm rạ, đá, gỗ v.v... để xây dựng nhà cửa, cung điện, thành quách, cầu cống. Ở những nơi xa núi đá, người ta đã biết dùng gạch mộc, rồi dần về sau đã biết dùng gạch ngói bằng đất sét nung. Để gắn các viên đá, gạch rời rạc lại với nhau, từ xưa người ta đã biết dùng một số chất kết dính rắn trong không khí như vôi, thạch cao. Do nhu cầu xây dựng những công trình tiếp xúc với nước và nằm trong nước, người ta đã dần dần nghiên cứu tìm ra những chất kết dính mới, có khả năng rắn trong nước, đầu tiên là chất kết dính hỗn hợp gồm vôi rắn trong không khí với chất phụ gia hoạt tính, sau đó phát minh ra vôi thủy và đến đầu thế kỷ 19 thì phát minh ra xi măng pooc lăng. Đến thời kỳ này người ta cũng đã sản xuất và sử dụng nhiều loại vật liệu kim loại, bê tông cốt thép, bê tông ứng lực trước, gạch silicat, bê tông xỉ lò cao v.v.. 

Kỹ thuật sản xuất và sử dụng vật liệu trên thế giới vào những năm cuối cùng của thế kỷ 20 và đầu thế kỷ 21 đã đạt đến trình độ cao, nhiều phương pháp công nghệ tiên tiến được áp dụng như nung vật liệu gốm bằng lò tuy nen, nung xi măng bằng lò quay với nhiên liệu lỏng, sản xuất các cấu kiện bê tông dự ứng lực với kích thước lớn, sản xuất vật liệu ốp lát gốm granit bằng phương pháp ép bán khô v.v.. 

Nhờ có đường lối phát triển kinh tế đúng đắn của Đảng, ngành vật liệu xây dựng đã đi trước một bước, phát huy tiềm năng, nội lực sử dụng nguồn tài nguyên phong phú, đa dạng với sức lao động dồi dào, hợp tác, liên doanh, liên kết trong và ngoài nước, ứng dụng công nghệ tiên tiến, kỹ thuật hiện đại của thế giới vào hoàn cảnh cụ thể của nước ta, đầu tư, liên doanh với nước ngoài xây dựng nhiều nhà máy mới trên khắp ba miền như xi măng Bút Sơn (1,4 triệu tấn/năm), xi măng Chinfon - Hải Phòng (1,4 triệu tấn/năm), xi măng Sao Mai (1,76 triệu tấn/năm), xi măng Nghi Sơn (2,27 triệu tấn/năm). Về gốm sứ xây dựng có nhà máy ceramic Hữu Hưng, Thanh Thanh, Thạch Bàn, Việt Trì, Đà Nẵng, Đồng Tâm, Taicera ShiJar v.v... 

Phương hướng phát triển ngành công nghệ vật liệu trong thời gian tới là phát huy nội lực về nguồn tài nguyên thiên nhiên phong phú, lực lượng lao động dồi dào, tích cực huy động vốn trong dân, tăng cường hợp tác trong nước, ngoài nước, đầu tư phát triển nhiều công nghệ tiên tiến, sản xuất các mặt hàng mới thay thế hàng nhập khẩu như vật liệu cao cấp, vật liệu cách âm, cách nhiệt, vật liệu trang trí nội thất, hoàn thiện để tạo lập một thị trường vật liệu đồng bộ phong phú, thỏa mãn nhu cầu của toàn xã hội với tiềm lực thị trường to lớn trong nước, đủ sức cạnh tranh, hội nhập thị trường khu vực và thế giới 

Nước ta đã gia nhập thị trường WTO, đánh dấu một mốc quan trọng trong quá trình hội nhập kinh tế quốc tế và đã mang lại nhiều cơ hội đồng thời cả những thách thức đối với các doanh nghiệp sản xuất VLXD trong nước. Vì thị trường Việt Nam trong giai đoạn từ nay đến năm 2020 sẽ là thị trường mở, có xuất khẩu và nhập khẩu với mức độ cạnh tranh cao. Công nghiệp vật liệu xây dựng (VLXD) có vai trò và vị trí quan trọng ở nước ta, là một trong số ngành công nghiệp chủ đạo thúc đẩy nền kinh tế quốc dân tăng trưởng.
I.  TỔNG QUAN NGHÀNH 

Vật liệu xây dựng chiếm một vị chí đặc biệt quan trọng trong các công trình xây dựng. Chất lượng của vật liệu có ảnh hưởng lớn tới chất lượng và tuổi thọ của công trình. Thông thường, chi phí về vật liệu xây dựng chiếm đến 74 -75 % (đối với các công trình dân dụng, 70% (đối với các công trình giao thông) và 50% (đối với các công trình thuỷ lợi ) tổng giá thành xây dựng. 
Vật liệu xây dựng được phân ra 3 loại chính sau đây: 

* Vật liệu vô cơ bao gồm các loại vật liệu đá thiên nhiên, các loại vật liệu nung, các chất kết dính vô cơ, bê tông, vữa và các loại vật liệu đá nhân tạo không nung khác 

* Vật liệu hữu cơ: bao gồm các loại vật liệu gỗ, tre, các loại nhựa bitum và guđrông, các loại chất dẻo, sơn, vecni v.v.. 

* Vật liệu kim loại: bao gồm các loại vật liệu và sản phẩm bằng gang, thép, kim loại màu và hợp kim 
1.Tài nguyên,khoáng sản trong nghành sản xuất VLXD

Tài nguyên khoáng sản là nguồn lực rất quan trọng hàng đầu cho việc đầu tư phát triển ngành công nghiệp Vật liệu xây dựng Việt Nam 
Khoáng sản làm VLXD ở nước ta rất phong phú và đa dạng có khả năng sử dụng để phát triển hầu hết các chủng loại VLXD từ thông thường đến cao cấp nhằm thỏa mãn nhu cầu tiêu dùng trong nước và xuất khẩu.
 
Các chủng loại vật liệu như: đá vôi, đất sét, phụ gia cho sản xuất xi măng, đất sét cho sản xuất gạch ngói, gốm sứ, đá, cát sỏi cho sản xuất bê tông; cát làm vữa xây dựng, sét chịu lửa, cao lanh, pirofilit, fenspat, pecmatit cho sản xuất gốm sứ xây dựng; cát trắng cho sản xuất thủy tinh, kính xây dựng, đá cho sản xuất đá ốp lát… các khoáng sản trên là nguồn lực quan trọng cho việc phát triển sản xuất VLXD ở nước ta.

Tổng hợp số liệu điều tra của ngành Địa chất, ngành Công nghiệp, đến nay tài nguyên khoáng sản làm VLXD ở nước ta đã được phát hiện và thăm dò ở nhiều mức độ khác nhau gồm gần 3000 mỏ, trong đó lượng các mỏ khoáng sản nguyên liệu cho sản xuất xi măng, gốm sứ và thủy tinh xây dựng khoảng trên 1000 mỏ.(Bảng 1)
Bảng 1.Trữ lượng khoáng sản làm VLXD

	STT
	Tên loại khoáng sản

	Số mỏ

	Trữ lượng
(triệu tấn)

	Trữ lượng
(triệu m3)


	1


	Đá vôi sản xuất xi măng


	351


	44.738


	

	2


	Đất sét sản xuất xi măng


	260


	7.601


	

	3


	Phụ gia xi măng


	152


	3.947


	

	4


	Cao lanh


	258


	1.181


	

	5


	Feldspat
	44


	52


	

	6


	Cát trắng sản xuất thuỷ

tinh


	45


	1.619


	

	7


	Đá ốp lát


	229


	
	4.738



	8


	Đất sét gạch ngói


	694


	
	3.610



	9
	Cát sỏi xây dựng


	323


	
	2.079



	10
	Đá xây dựng


	554


	
	53.609



	11
	Đolomit


	37


	2.801


	

	12
	Sét chịu lửa


	214


	49


	


2.Thị trường sản xuất và tiêu thụ VLXD

Theo các chuyên gia kinh tế thì thị trường VLXD nước ta sẽ phát triển nhanh, mạnh trong thời gian tới bởi vì: sự phát triển kinh tế quốc dân theo định hướng kinh tế- xã hội đến năm 2020 mở ra hướng phát triển xây dựng các công trình cơ sở hạ tầng (các công trình giao thông đường bộ, cầu cống, bến cảng, các công trình thủy điện, thủy lợi, các khu công nghiệp, khu chế xuất ) xây dựng mới và nâng cấp các hệ thống đô thị và xây nhà ở của nhân dân trên toàn lãnh thổ (dự báo đến năm 2020 tỷ lệ đô thị Việt Nam sẽ tăng lên đến 45,24%).

Hơn nữa, sự phát triển các nhà ở cao tầng không chỉ mang lại một thị trường rộng lớn cho sự phát triển của ngành xây dựng mà còn thúc đẩy phát triển các sản phẩm VLXD cao cấp, chất lượng và đa dạng hơn. Mặt khác, việc cải tạo nhà ở cũ của nhân dân khi đời sống của họ được nâng cao cũng sẽ đòi hỏi một khối lượng lớn về VLXD.Trong giai đoạn tới một số chủng loại VLXD như gạch ốp lát, sứ vệ sinh, kính xây dựng sẽ có điều kiện phát triển và xuất khẩu vì nhu cầu về các sản phẩm này của các nước đang phát triển ngày một tăng. Do đó, thời gian tới nhu cầu các chủng loại VLXD ngày càng tăng sẽ tạo điều kiện cho sản xuất VLXD phát triển và thị trường VLXD ở Việt Nam sẽ có quy mô ngày một lớn và tốc độ tăng trưởng cao.
Thực hiện đường lối đổi mới của Đảng và Nhà nước, hợp tác, liên doanh, liên kết với các nước, tiếp thu công nghệ tiên tiến, kỹ thuật hiện đại của thế giới, khai thác tiềm năng khoáng sản trong nước. Trong 20 năm qua ngành công nghiệp Vật liệu xây dựng Việt Nam đã được đầu tư phát triển mạnh mẽ. Đến nay, sản phẩm Vật liệu xây dựng Việt Nam rất đa dạng, phong phú, chất lượng sản phẩm ngày càng được nâng cao đáp ứng được nhu cầu xây dựng trong nước và bước đầu đã xuất khẩu ra nhiều nước trên thế giới.
Bảng 2. Tổng sản lượng một số chủng loại Vật liệu xây dựng
cả nước trong giai đoạn 2000 – 2007

	STT
	Chủng loại

	Đơn vị
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007


	1


	Xi măng
	Triệu tấn
	13,298
	16,10
	21,12
	24,12
	26,15
	30,80
	32,4
	36,8



	2


	Gạch ốp lát

Ceramic,

Granite
	Triệu m2


	42


	67,83


	96,33
	110,2
	120
	170


	180


	230



	3
	Sứ vệ sinh 


	Triệu sp
	2,2


	2,67
	3,15
	4,43
	6,55
	7,25


	8,0


	8,5



	4
	Kính xây

dựng


	Triệu m2


	30,71


	30,72
	38,77
	38,35
	43,68
	74,76
	81,31
	80



	5
	Vật liệu xây 


	Triệu

viên
	9.087


	10.3
	11.995
	14.101
	15.991
	18.128
	21.293
	22.000

	6
	Vật liệu lợp 


	Triệu m2
	38,04


	53,04
	67,04
	71,42
	76,74
	92,22
	99,58
	101

	7
	Đá xây dựng 
	Triệu m3
	22,16


	30,9
	36,72
	53,25
	55,13
	70,8


	79
	88



	8


	Đá ốp lát 


	Triệu m2
	1,52


	1,65


	1,8
	2,0


	2,5


	3,2


	4,5


	6,0



	9
	Cát xây dựng 


	Triệu m3
	33,27


	43


	50,09
	53,21
	58,1
	66,4


	73


	80




 Năm 2007 sản lượng xi măng tăng 2,76 lần so với năm 2000 và 14 lần so với năm 1990

Sản lượng gạch ốp lát ceramic, granite tăng 5,5 lần so với năm 2000 và tăng 115 lần so với năm 1990. Năng lực sản xuất gạch ốp lát hiện nay lên đến 312 triệu m2 (trong đó có 54 triệu m2 gạch framile, có 6 triệu m2 gạch cotto)

Sứ vệ sinh tăng 3,86 lần so với năm 2000 và tăng 280 lần so với năm 1990

 Kính xây dựng tăng 2,6 lần so với năm 2000 và tăng 35 lần so với năm 1990

Đá ốp lát tăng 4 lần so với năm 2000 và tăng 400 lần so với năm 1990.
Nhu cầu sử dụng VLXD
Nhu cầu VLXD ở Việt Nam từ nay đến năm 2020 (Bảng 3)
Bảng 3.Nhu cầu sử dụng VLXD từ 2010 -2020

	TT


	Năm
	Nhu cầu sử dụng (triệu tấn)
	Ghi chú

	
	
	Xi măng
	Gạch ốp lát
	

	1
	2010
	50,63 - 55, 69
	200-212
	Các chủng loại khác như: sứ vệ sinh, kính xây dựng, vật liệu xây, vật liệu lợp, đá xây dựng, cát xây dựng nhu cầu cũng đều tăng.


	2
	2015
	79,70 -87,67
	291-313
	


	3
	2020
	101,7-111,8
	400 - 418
	


3. Xu thế sử dụng vật liệu xây dựng mới
Phương hướng phát triển ngành vật liệu xây dựng (VLXD) ở nước ta là phải bảo đảm tính bền vững, góp phần phát triển kinh tế, tạo sự ổn định xã hội và bảo vệ môi trường; phù hợp với các quy hoạch khác liên quan.  

Tiềm năng về tài nguyên khoáng sản, thị trường, công nghệ, lao động sẽ được khai thác để phát triển ngành VLXD thành ngành kinh tế mạnh, đáp ứng về số lượng, chất lượng và các chủng loại VLXD cơ bản cho nhu cầu trong nước và xuất khẩu.Mọi nguồn lực sẽ được thu hút vào phát triển sản xuất VLXD. Khuyến khích các thành phần kinh tế tham gia sản xuất và kinh doanh VLXD.Các loại vật liệu cơ bản như xi măng, vật liệu ốp lát, sứ vệ sinh, kính xây dựng, vật liệu xây, lợp, đá, cát xây dựng, vật liệu trang trí xây dựng và các loại vật liệu mới, thân thiện với môi trường sẽ tiếp tục được đầu tư phát triển.   

Đối với mỗi loại vật liệu xây dựng, Quy hoạch đều đề ra các định hướng về quy mô đầu tư, công nghệ khai thác, chế biến, trong đó, xác định cụ thể các mức tiêu hao nhiên liệu và năng lượng  

Sản xuất vật liệu xây dựng có công nghệ tiên tiến tạo ra các sản phẩm chất lượng cao, tiêu hao nguyên liệu và năng lượng thấp, bảo vệ môi trường, cảnh quan thiên nhiên theo hướng công nghiệp hoá, hiện đại hoá và bền vững
Sử dụng vật liệu xây dựng thân thiện với môi trường đang trở thành xu hướng của ngành công nghiệp vật liệu xây dựng. Hiện tại, trên thị trường xuất hiện nhiều loại vật liệu xây dựng thân thiện với môi trường, có những tính năng vượt trội so với những loại vật liệu xây dựng cũ.
Một trong những loại vật liệu xây dựng tác động lớn đến môi trường là gạch đất nung. Nhiều nước trên thế giới đã giảm sử dụng gạch đất sét nung, chuyển sang dùng gạch không nung với tỷ lệ 50-70%. Sản xuất gạch đất sét nung ở nước ta hàng năm phải khai thác lượng đất sét lớn 1,5m3/ 1.000 viên gạch. Như vậy, sản xuất gạch đất nung tiêu tốn lượng lớn đất nông nghiệp. Hơn nữa, lò sản xuất gạch thủ công gây ô nhiễm môi trường nặng nề. Công nghệ khai thác chế biến nguyên liệu để sản xuất vật liệu xây dựng truyền thống chủ yếu dưới dạng sản xuất nhỏ, công nghệ lạc hậu, làm ăn manh mún, dẫn đến chất lượng kém, lãng phí tài nguyên nghiêm trọng, phá hoại môi trường sinh thái. 
 
Ước tính năm 2010, sản xuất 24 tỷ viên gạch tiêu tốn 36 triệu m3 đất sét, tương đương với 1.800 ha đất canh tác. Trong 10 năm từ 2011-2020, để sản xuất 374 tỷ viên gạch phải khai thác 560 triệu m3 đất sét, tương đương với 28.000 ha đất canh tác và tiêu tốn khoảng 60 triệu tấn than. Do đó, đẩy mạnh việc sử dụng vật liệu xây dựng thân thiện với môi trường trở thành một xu hướng tất yếu trong ngành công nghiệp Vật liệu xây dựng. 
4.Những thuận lợi và khó khăn trong nghành VLXD
4.1 Thuận lợi

- Việt nam có các điều kiện hết sức thuận lợi về tài nguyên khoáng sản, thị trường, nguồn nhân lực, chính sách mở cửa, hội nhập quốc tế để phát triển ngành công nghiệp VLXD thành một ngành công nghiệp mạnh, thoả mãn nhu cầu tiêu dùng trong nước, có khả năng cạnh tranh cao.


- Nhu cầu thị trường VLXD của cả nước từ nay đến năm 2020 có tiềm năng rất lớn,phong phú và đa dạng(B ảng 4) 
Bảng 4.Nhu cầu sử dụng VLXD từ 2010 -2020

(Kèm theo Quyết định số 121/2008 QĐ-TTg ngày 29/8/2007)
	STT

	Chủng loại

	Đơn vị

	Kế hoạch năm

	
	
	
	2010
	2015
	2020


	1
	Xi măng


	Triệu tấn


	59,02


	88,5


	112



	2
	Gạch ốp lát ceramic,

granite


	Triệu m2


	206


	302


	414

	3
	Sứ vệ sinh


	Triệu sp


	9


	13


	21



	4
	Kính xây dựng
	Triệu m2


	93


	135


	200,4



	5
	Vật liệu xây

Trong đó VL xây không

nung


	Tỷ viên


	25

2,5


	32

6,4 – 8


	42

12,6 – 16,8



	6
	Vật liệu lợp


	Triệu m2


	126


	171


	224



	7
	Đá xây dựng


	Triệu m3


	104


	148


	204



	8
	Cát xây dựng


	Triệu m3


	97


	136


	190



	9
	Đá ốp lát


	Triệu m2
	7,0


	10 - 11


	14 - 15




Quyết định số 121/2008 QĐ-TTg ngày 29/8/2007 của Thủ tướng Chính phủ phê duyệt quy hoạch tổng thể phát triển ngành công nghiệp Vật liệu xây dựng Việt Nam đến năm 2020
- Nghành công nghiệp sản xuất vật liệu của chúng ta đã và đang thực hiện khai thác,sản xuất làm chủ thế mạnh sẵn có:
+ Khai thác có hiệu quả thế mạnh về tài nguyên khoáng sản, thế mạnh về thị trường và lao động, để phát triển bền vững ngành công nghiệp Vật liệu xây dựng Việt Nam hiện đại bảo đảm hài hoà 3 lợi ích kinh tế, xã hội và môi trường sinh thái.

 + Đầu tư phát triển Vật liệu xây dựng trên cơ sở lựa chọn quy mô, công suất hợp lý, công nghệ tiên tiến, kỹ thuật hiện đại, tiết kiệm năng lượng, nguyên liệu, không gây ô nhiễm môi trường, sản phẩm chất lượng cao đủ sức cạnh tranh trên thị trường thế giới, từng bước loại bỏ cơ sở sản xuất công nghệ lạc hậu, gây ô nhiễm môi trường.

 + Đáp ứng nhu cầu xây dựng trong nước, đồng thời lựa chọn sản phẩm Việt Nam có lợi thế để xuất khẩu.

 + Đa dạng hoá các hình thức đầu tư thu hút mọi nguồn lực trong nước và ngoài nước để đầu tư phát triển. 
  4.2Khó khăn

Tiêu thụ chậm, giá thấp, nguyên liệu đầu vào thiếu ổn định,sự phát triển mất cân đối trong sản xuất và cung ứng VLXD, được coi là nét đặc trưng nhất của thị trường vật liệu xây dựng (VLXD)
Năm 2009 được nhận định là năm gặp không ít khó khăn do ảnh hưởng của suy thoái kinh tế toàn cầu và VN cũng chịu ảnh hưởng không nhỏ. Nhiều DN trong nước bị ảnh hưởng nghiêm trọng phải thu hẹp sản xuất, cho công nhân nghỉ bớt, sản phẩm tồn đọng khó tiêu thụ. Ngay kể cả ngành sản xuất VLXD nói chung và sản xuất gạch ngói nói riêng cũng gặp nhiều khó khăn trong sản xuất và tiêu thụ sản phẩm. 

Tuy nhiên, năm 2009 cũng để lại nhiều dấu ấn của thị trường VLXD như: Cung vượt cầu sau thời gian lạm phát 2008. Trong khi giá vật liệu tăng mạnh thì hàng loạt nhà máy mới ra đời. Trong suy thoái nhu cầu giảm thì cung thị trường lại tăng vọt làm mất cân đối dẫn đến việc giá giảm mạnh. Bên cạnh đó, các DN còn chịu sự cạnh tranh gay gắt về giá bán với các sản phẩm bán dưới giá thành sản xuất. Chi phí đầu vào như nhiên liệu, điện năng, nhân công giảm chậm khi bị suy thoái nhưng lại điều chỉnh tăng nhanh khi thị trường có dấu hiệu khả quan hơn nên lại mất cân đối chi phí đầu vào và đầu ra. Điều này khiến nhiều DN sản xuất VLXD cũng phải điều chỉnh sản xuất giảm cho phù hợp nên càng gặp khó khăn. 

Trong năm 2010, cùng với sự phục hồi của nền kinh tế, nhu cầu tiêu dùng các loại vật liệu xây dựng như thép, xi măng sẽ tiếp tục tăng. Dự báo, giá vật liệu xây dựng có thể biến động nhẹ do tác động của giá thế giới, chi phí đầu vào tăng nhưng sẽ không đột biến do nguồn cung dồi dào
Theo Bộ Xây dựng, nhu cầu tiêu thụ xi măng toàn xã hội năm 2010 ước khoảng 50-51 triệu tấn, tăng khoảng 13% so với năm 2009. Nhu cầu tăng nhưng giá xi măng khó tăng mạnh do nguồn cung trên thị trường khá dồi dào.Năm 2010, dự báo lượng cung xi măng sẽ vượt lượng cầu nội địa 5 triệu tấn
Trước tình hình nguồn cung về xi măng có khả năng vượt cầu, trong tháng 1/2010, Bộ Xây dựng đã có văn bản gửi Ủy ban Nhân dân các tỉnh, thành phố thông báo ngừng đăng ký các dự án đầu tư xi măng.Bộ Xây dựng cũng chỉ đạo Tổng công ty Công nghiệp Xi măng Việt Nam và các đơn vị sản xuất xi măng sớm tìm kiếm thị trường xuất khẩu để cân bằng cung-cầu, nâng cao hiệu quả sản xuất kinh doanh của các doanh nghiệp.
Theo Hiệp hội Thép Việt Nam (VSA), thị trường thép xây dựng trong năm 2010 tiếp tục có sự cạnh tranh cao do có thêm một số dự án thép đi vào hoạt động và tình trạng thép ngoại tiếp tục đổ vào Việt Nam, tạo sự dư thừa về mặt hàng này.Thép nội khó tăng giá mạnh do phải cạnh tranh với thép ngoại năm 2010 ngành thép sẽ phải đương đầu với một số khó khăn mới như giá nguyên liệu cơ bản (quặng sắt, than, dầu, phôi thép, thép phế, điện năng) và một số loại nguyên liệu khác cao hơn giá năm 2009 nhưng mức tăng giá của mặt hàng thép sẽ không đột biến.
 
Ông Phạm Chí Cường, Chủ tịch Hiệp hội Thép Việt Nam lý giải: "Giá thép trong nước sẽ tăng do giá các nguyên liệu đầu vào tăng nhưng mức tăng không đột biến vì nguồn cung trong nước vẫn cao hơn so với nhu cầu. Hơn nữa, sản phẩm thép cùng loại nhưng giá rẻ hơn của Trung Quốc, Nga và các nước ASEAN vẫn sẵn sàng nhập vào Việt Nam".VSA cũng cho biết, năm 2010 sẽ có một số dự án mới về thép đi vào sản xuất chính thức làm cho sự mất cân đối giữa nguồn cung và mức tiêu thụ của thị trường càng cách xa thêm, dẫn đến cạnh tranh quyết liệt giữa các thành phần kinh tế ở thị trường trong nước, nhất là đối với sản phẩm thép xây dựng, cuộn cán nguội, ống thép hàn, tôn mạ kim loại, sơn phủ màu.Trên cơ sở nhận định thị trường năm 2010, VSA đề xuất Chính phủ có các giải pháp hữu hiệu về tài chính (đáp ứng nhu cầu về vốn, về ngoại tệ, về tỷ giá…) để các công ty thép tiếp tục triển khai các dự án đầu tư, có đủ vốn và ngoại tệ trong sản xuất và kinh doanh.Song song đó, đề xuất sử dụng tối đa những điều luật Thương mại Quốc tế cho phép để hỗ trợ sản xuất trong nước, kể cả biện pháp tự vệ khi hàng nước ngoài ồ ạt nhập vào Việt Nam đe dọa công ăn việc làm của công nhân Việt Nam.Ngoài ra, VSA cũng đề nghị kiểm soát chặt chẽ các dự án đầu tư mới, các thủ tục cấp phép đầu tư ngoài quy hoạch để đảm bảo cân đối cung cầu các sản phẩm thép trong nước.
II. PHÂN TÍCH THỊ TRƯỜNG
   1. Nghành công nghiệp sản xuất Xi Măng
    1.1. Thị trường xi măng Việt Nam từ năm 1991 đến cuối năm 1996 

Từ năm 1991 đến 1996, Tổng công ty xi măng Việt Nam(VNCC) giữ vị trí độc quyền về việc điều phối các hoạt động trên thị trường xi măng. Người tiêu dùng và các nhà thầu xây dựng phải năn nỉ chờ duyệt kế hoạch, bị ám ảnh bởi giá xi măng, đặc biệt là vào đầu mùa xây dựng ( từ tháng ba đến tháng năm). Năm 1995, khủng hoảng thiếu làm cho giá cả tăng vọt, các nhà thầu phải đồng loạt ngưng thi công. Sự phát triển của ngành xây dựng đã làm cho cầu xi măng tăng vọt. Tổng công ty xi măng Việt Nam, được sự giao phó của nhà nước, đã huy động hết công suất nhà máy nhưng vẫn không đáp ứng đủ cầu. Để giải quyết sự thiếu hụt này, một mặt, chính phủ cho phép nhập khẩu xi măng và ấn định hạn ngạch nhập khẩu để bảo vệ nhà sản xuất trong nước; mặt khác, nhà nước ấn định giá bán cao nhất ở năm vùng trọng điểm : Hà Nội, Hải Phòng, Đà Nẵng, TP. Hồ Chí Minh, Cần Thơ để bảo vệ người tiêu dùng. Điều này đã gây thiệt hại lớn cho ngân sách nhà nước do việc nhập khẩu lậu, làm phát sinh việc mua bán hạn ngạch nhập khẩu và tạo ra những hoạt động phi sản xuất trong nước. 
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   1.2. Thị trường xi măng Việt Nam từ 1997 đến nay 

Trong bối cảnh cầu vượt cung và nguồn vốn trong nước bị hạn chế cũng như vai trò quan trọng ngành công nghiệp xi măng. Chính phủ đã khuyến khích các nhà đầu tư nước ngoài đầu tư vào ngành công nhiệp này dưới hình thức liên doanh. Sự bước vào hoạt động của các công ty liên doanh năm 1997 làm thay đổi cơ cấu thị trường, từ một thị trường độc quyền chuyển sang thị trường thiểu số độc quyền. Nền tảng và cơ sở cho việc phân tích thị trường và chiến lược doanh nghiệp ở thị trường thiểu số độc quyền này dựa trên ba yếu tố chính: 
+Chi phí sản xuất.

+ Hàng rào ngăn cản các nhà đầu tư nhảy vào.

+ Sự phản ứng mang tính chiến lược giữa các công ty trong ngành xi măng.
 Sự chuyển sang cơ cấu thị trường thiểu số độc quyền làm tăng sức cạnh tranh trong ngành qua việc giảm giá thành sản phẩm, nâng cao chất lượng sản phẩm, cải thiện phong cách phục vụ của các công ty, mang lại cho người tiêu dùng nhiều thuận lợi. Hơn nữa, việc xuất hiện những liên doanh đã loại bỏ được việc chảy máu ngoại tệ do việc nhập khẩu, sử dụng nguồn tài nguyên trong nước cũng như việc tận dụng nguồn lực từ nước ngoài. 
Bước sang những năm 2010 và 2011 Việt Nam có thể dư thừa xi măng:
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	Đến năm 2010 cả nước thừa Xi măng


Tổng hợp số mỏ và tài nguyên các mỏ khoáng sản làm nguyên liệu sản xuất xi măng trên cả nước đã được thăm dò, khảo sát (số liệu năm 2008) như sau:

	Loại

khoáng sản
	Tổng số

mỏ
	Trong đó số mỏ
	Trữ lượng mỏ đã khảo sát (triệu tấn)

	
	
	Chưa khảo sát
	Đã khảo sát
	Tổng cộng
	B + C1 + C2
	Tài nguyên 
Cấp P

	 1. Đá vôi
	351
	77
	274
	44.739  
	12.558  
	32.181 

	 2. Đất sét
	260
	42
	218
	7.602  
	2.907 
	4.695  

	 3. Phụ gia
	152
	41
	111
	3948  
	296  
	3652  


Trong giai đoạn từ 2008 đến năm 2020 quy hoạch thăm dò và khai thác tổng trữ lượng khoáng sản làm nguyên liệu xi măng như sau:
	Lo¹i 

kho¸ng s¶n
	Quy ho¹ch th¨m dß (triÖu tÊn)
	Quy ho¹ch khai th¸c (triÖu tÊn)

	
	§Õn 2010
	2011 - 2020
	Tæng céng
	§Õn 2010
	2011 - 2020
	Tæng céng

	1. §¸ v«i 
	1.306
	274
	1.580
	1.123,5
	1.012,5
	2.136

	2. §Êt sÐt 
	334
	50
	384
	308
	261
	569

	3. Phô gia
	421
	-
	421
	340
	130
	470


Theo Bộ Xây dựng, tính đến cuối năm 2009, tổng số dây chuyền xi măng đã đầu tư, khai thác lên tới 97, với tổng công suất thiết kế 57,4 triệu tấn. Năm 2010, dự kiến có thêm 13 dây chuyền xi măng hoàn thành, tăng công suất thiết kế 11,7 triệu tấn; năm 2011 có 12 dây chuyền mới vào hoạt động, với công suất 9,35 triệu tấn.,với 105 nhà máy đang hoạt động, theo ước tính lượng xi măng dư thừa trong 2010 này sẽ vào khoảng 3 triệu tấn. và năm 2011 có thể vượt 8 triệu tấn. Với quy hoạch đã được phê duyệt, đến năm 2015, sản lượng xi măng dư thừa lên tới 14 triệu tấn.

    1.3. Xu hướng phát triển mới của ngành
 
 Phát triển vật liệu xây dựng trên cơ sở lựa chọn quy mô công suất hợp lý, công nghệ hiện đại, sạch, tiêu tốn ít năng lượng, nguyên liệu,từng bước loại bỏ các cơ sở sản xuất có công nghệ lạc hậu, gây ô nhiễm môi trường và hiệu quả kinh tế thấp.
 Phát triển vật liệu xây dựng trước hết đáp ứng nhu cầu xây dựng trong nước đồng thời lựa chọn những sản phẩm công nghệ Việt Nam có lợi thế để xuất khẩu, trong đó chú trọng các sản phẩm được sản xuất với trình độ công nghệ có hàm lượng chất xám cao.
Việc phê duyệt các dự án xi măng mới trong giai đoạn mới,cần cân nhắc thận trọng. Thủ tướng Chính phủ đã đồng ý đề xuất của Bộ Xây dựng ngừng phê duyệt dự án đầu tư xi măng từ nay đến năm 2020.Bộ Xây dựng có Công văn số 06/BXD-VLXD gửi các tỉnh, TP trực thuộc trung ương đề nghị ngừng đăng ký đầu tư dự án xi măng.
Bộ Xây dựng cho biết, qua kiểm tra việc triển khai thực tế các dự án cho thấy khả năng một số dự án đang gặp khó khăn về xử lý nền móng và một số vướng mắc khác nên khả năng huy động công suất vào năm 2009 sẽ thấp hơn dự kiến. Trong khi đó, xu hướng tăng mác bê tông trên thế giới cũng làm tăng lượng xi măng tiêu thụ.Rõ ràng, việc cân đối cung cầu xi măng phục thuộc khá nhiều yếu tố. Tuy nhiên, để thực hiện cân đối cung cầu tiếp tục rà soát tiến độ đầu tư các dự án, tính toán lại các yếu tố tác động đến nhu cầu xi măng. Đồng thời, trước dự báo trên, các cơ sở sản xuất lớn như Tổng Công ty xi măng Việt Nam cần nghiên cứu sớm thị trường xuất khẩu để khi cần có thể xuất khẩu một phần xi măng dư thừa. Một số liên doanh nước ngoài như xi măng Nghi Sơn, trong kế hoạch đầu tư cũng có dành một phần cho xuất khẩu nhưng chưa thực hiện vì hiện nay trong nước còn thiếu xi măng. 

Trước thực trạng thừa xi măng, cung vượt quá cầu, mới đây Bộ Xây dựng đã có Công văn 1271/BXD-VLXD gửi một số Cty xi măng nhằm hối thúc các DN này tìm kiếm thị trường XK đồng thời thực hiện các giải pháp đồng bộ nhằm phát huy hết năng lực sản xuất của các nhà máy xi măng, góp phần nâng cao hiệu quả đầu tư... Tuy nhiên, theo nhiều DN, XK sang thị trưòng nào vẫn đang là bài toán đau đầu.
Theo đó,  Ba Cty:Cty xi măng Nghi Sơn; Cty xi măng ChinFon Hải Phòng; Cty xi măng Phúc Sơn,sớm xúc tiến tìm kiếm thị trường để xuất khẩu xi măng,6 tháng cuối năm 2010 yêu cầu mỗi công ty xuất khẩu từ 100 nghìn đến 150 nghìn tấn xi măng. Năm 2011 xuất khẩu 50% sản lượng xi măng tính theo tỷ lệ quy định tại Giấy phép đầu tư và từ năm 2012 trở đi phấn đấu xuất khẩu 100% sản lượng xi măng theo tỷ lệ quy định trong Giấy phép đầu tư.Hiện tại, một số Cty trong nước ,cũng đang tìm kiếm thị trường xuất khẩu. Tuy nhiên, việc XK xi măng chỉ là giải pháp tạm thời chứ Nhà nước không chủ trương. 

Theo các chuyên gia, việc mở rộng thị trường XK, được xem là lối ra duy nhất giải quyết tình trạng thừa xi măng hiện nay. Tuy nhiên, việc tìm kiếm thị trường cho XK xi măng không đơn giản, bởi lẽ xi măng là mặt hàng đặc thù, có giá trị thấp, nhưng lại rất cồng kềnh, nên tốn nhiều chi phí vận chuyển. Ngoài ra, nếu không bảo quản tốt, chỉ một thời gian ngắn, sản phẩm sẽ bị đông cứng, biến chất.Thêm vào đó nữa , cơ sở hạ tầng của VN yếu, không đáp ứng được những yêu cầu của các nhà nhập khẩu. Và như vậy, để XK mỗi tấn xi măng, các DN phải gánh thêm các loại chi phí phát sinh, điều này đẩy giá thành mỗi tấn xi măng cao lên nếu muốn có lãi. Điều này cũng đồng nghĩa với cơ hội cạnh tranh kém đi.

Xuất khẩu được xem là “van” điều tiết thị trường xi măng trong nước hiện nay và trong tương lai. Tuy nhiên phần nhiều các đơn hàng xuất khẩu hiện nay đều qua trung gian nên phải chịu một khoản chi phí môi giới khá cao làm tăng giá thành sản phẩm,nếu nhìn vào những thị trường láng giềng như Lào, Campuchia... xi măng của VN khó mà cạnh tranh được với xi măng Thái Lan do quãng đường vận chuyển xa hơn, mặc dầu xi măng của VN về chất lượng không thua kém gì Thái Lan.

Trong bối cảnh khó khăn chung của ngành xi măng, nhiều DN đã tự tìm lối ra cho mình bằng cách tự tìm thị trường XK và tự trang bị tàu vận tải bằng nguồn lực của mình, Cty xi măng Cẩm Phả là một ví dụ. Hiện Cty đang thực hiện hợp đồng cung ứng từ 15.000 đến 20.000 tấn clinker/tháng cho đối tác nước ngoài, tới thị trường các nước Châu Á, trong đó có Bangladesh. Ngoài ra, Cty đang hướng tới thị trường các nước trong khu vực, Trung Đông và Châu Phi. Thuận lợi lớn nhất, chính là chỗ nhà máy xi măng Cẩm Phả có cảng xuất hàng nhanh, số lượng lớn cho tàu tải trọng 20.000 tấn nên hấp dẫn khách nước ngoài. Khâu khó nhất là vận tải xi măng bằng đường biển đã được giải quyết bằng chiếc tàu có tải trọng 15.000 tấn được đầu tư bằng nguồn lực của chính TCty cổ phần Vinaconex.

Các DN VN nên hướng tới những thị trường xa xôi như Châu Phi. Đây có thể coi là thị trường tiềm năng vì cơ sở hạ tầng còn thiếu, nhu cầu xây dựng cao. Tuy nhiên để có thể đến được thị trường này các DN cần đẩy mạnh trao đổi thông tin, quảng bá sản phẩm... Điều quan trọng nữa là ngành xi măng cần có quy hoạch cho XK một cách cụ thể, rõ ràng.

Một lần nữa các chuyên gia cho rằng, việc XK xi măng hiện vẫn chỉ nên coi là giải pháp tạm thời để giải quyết tình trạng thừa xi măng, bởi XK xi măng mang lại giá trị kinh tế rất thấp và không làm giàu đất nước. Chưa kể, phát triển vật liệu xi măng dễ phá vỡ cảnh quan thiên nhiên do nguyên liệu đầu vào của mặt hàng này phần lớn là núi đá vôi. Trên thế giới, rất ít nước có chủ trương đầu tư, phát triển xi măng để xuất khẩu.Vì thế phải :

+ Hoàn thành các dự án đầu tư mới và mở rộng quy mô các nhà máy xi măng theo tiến độ đã được phê duyệt. Ưu tiên phát triển dự án đầu tư xây dựng các nhà máy xi măng ở các tỉnh phía Nam, nơi có thị trường tiêu thụ lớn và vùng kinh tế còn khó khăn, các dự án đầu tư mở rộng, dự án chuyển đổi từ công nghệ lò đứng sang công nghệ lò quay;

+ Phát triển các nhà máy xi măng lò quay có công nghệ hiện đại, quy mô lớn, cơ giới hoá và tự động hoá cao, tiêu tốn ít nhiên liệu, nguyên liệu, tiết kiệm năng lượng và gỉam thiểu ô nhiễm môi trường;

+ Đối với các cơ sở sản xuất hiện có, phải thường xuyên đầu tư, nghiên cứu đổi mới công nghệ, trang thiết bị sản xuất để nâng cao chất lượng và năng suất lao động, giảm chi phí sản xuất, tiết kiệm nguyên, nhiên, vật liệu, thường xuyên kiểm tra việc đáp ứng các tiêu chuẩn về môi trường, kiên quyết dừng hoạt động đối với các trường hợp không đáp ứng các tiêu chuẩn về môi trường;

+ Không đầu tư mới các nhà máy xi măng lò đứng và các trạm nghiền không có cơ sở sản xuất clanhke;

+ Phát triển đa dạng các chủng loại xi măng để đáp ứng nhu cầu thị trường trong nước và xúc tiến thương mại để xuất khẩu khi cần thiết.
2.Nghành công nghiệp sản xuất Gạch ốp lát
  2.1Vài nét về hoạt động và phát triển của  ngành  
Ngành sản xuất gạch ốp lát được hình thành từ những năm 1986 với số lượng khoảng 3 nhà máy, công suất chỉ khoảng vài triệu m2/năm. Sau 25 năm hoạt động và phát triển, hiện trên cả nước có trên 45 tập đoàn, Cty sản xuất gạch ốp lát với tổng công suất thiết kế khoảng 350 triệu m2/năm. 
 Theo dự báo mới đây  của Bộ Xây dựng, năm 2010, nhu cầu sử dụng gạch ốp lát của cả nước là 220 triệu m2 năm, nhưng năng lực sản xuất thực tế đã đạt 320 triệu m2/năm (còn công suất thiết kế là 350 triệu m2/năm),những năm trước đây, Việt Nam và Indonesia chia sẻ nhau vị trí số một trong khu vực với công suất khoảng hơn 200 triệu m2/năm. Nhưng tới thời điểm này, Việt Nam đã vượt Indonesia để độc chiếm vị trí số một với công suất khoảng 300 triệu m2 gạch ốp lát mỗi năm.
 
Tuy nhiên, trong số này, hiện tại chỉ có khoảng 10 doanh nghiệp sử dụng công nghệ hiện đại, sản xuất những sản phẩm đạt chất lượng cao. 10 đơn vị hàng đầu trong ngành sản xuất gạch ốp lát có thể kể đến như Viglacera, Prime Group, Đồng Tâm, Bạch Mã, Vitaly, Thạch Bàn... chiếm trên 100 triệu m2. Phần còn lại là thuộc về các công ty có đầu tư phân tán, nhỏ lẻ thuộc các bộ, ngành và địa phương.Trong những năm gần đây, đã có những gia tăng đáng kể về số lượng các nhà máy sản xuất gốm sứ xây dựng dẫn đến việc đầu tư dàn trải dây chuyền công nghệ trong khi các doanh nghiệp chỉ dám sản xuất 70% công suất. Sản lượng của ngành sản xuất gạch ceramic và granite là cung đã vượt quá cầu. 
   2.2.Nhu cầu thị trường 
 
Hiện tại, tổng năng lực sản xuất của cả ngành là khoảng 350 triệu m2/năm, trong khi tổng nhu cầu thực của ngành trong năm là khoảng 220 triệu m2 và hiện tại sản lượng tồn kho của cả nước đã xấp xỉ 130 triệu m2, đã có nhiều nhà máy đã phải dừng sản xuất. 
 
Cũng trong tình trạng nghành sản xuất Xi măng , vấn đề lớn nhất hiện nay của ngành gốm sứ vật liệu xây dựng là tình trạng cung vượt quá cầu ở trong nước trong khi các doanh nghiệp Việt Nam vừa chịu sức ép cạnh tranh từ nguồn hàng nhập khẩu vừa chịu sức ép trong việc tìm đầu ra cho xuất khẩu. 
 
Trong những năm gần đây, đã có những gia tăng đáng kể về số lượng các nhà máy sản xuất gốm sứ xây dựng dẫn đến việc đầu tư dàn trải dây chuyền công nghệ trong khi các doanh nghiệp chỉ dám sản xuất 70% công suất. 
 
Hiện năng lực sản xuất đã vượt xa nhu cầu tiêu thụ trong nước nên các dây chuyền thiết bị mặc dù được trang bị rất hiện đại theo công nghệ Italia, Mỹ, Tây Ban Nha... nhưng không dám vận hành hết công suất khiến sản phẩm phải "gánh" mức giá cao. 
 
Hơn nữa, mức đầu tư cho các cơ sở sản xuất gạch men ở Việt Nam thường cao hơn 15% đến 40% so với mức trung bình trên thế giới bởi hầu hết nguồn vốn đều phải vay với lãi suất cao. Quá trình đầu tư, chi phí sản xuất cộng với giá thành vận tải cao đã nâng giá thành sản phẩm lên. Chính yếu tố giá thành sản phẩm làm giảm sức cạnh tranh của gạch men nói riêng và ngành vật liệu xây dựng Việt Nam nói chung ngay trên thị trường trong nước và cả khi tham gia hội nhập kinh tế thế giới. 
Nằm trong tốp 10 quốc gia trên thế giới về sản lượng, có tổng công suất đến vài trăm triệu m2/năm, nhưng ngành sản xuất gạch ốp lát của Việt Nam (VN) cũng như thị trường gạch nội vẫn đang bị “hụt hơi” so với hàng ngoại nhập. 
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Dây chuyền sản xuất gạch của Cty Gạch ốp lát Hà Nội
Nguyên nhân :

- Gạch Việt dù chất lượng tốt, bền nhưng nhược điểm là giá thành cao (so với hàng TQ) và mẫu mã chưa đa dạng (so với những mặt hàng có nguồn gốc châu Âu và TQ).

- Phân khúc thị trường nhỏ hẹp: phân khúc thị trường hướng tới hàng Việt (đa phần là các công trình nhà ở từ cấp 2 trở lên tại các đô thị) chưa phải là đối trọng với mảng thị trường bình dân (bao gồm các nhà tái định cư, căn hộ cấp 4 cũng như các công trình xây dựng tại nông thôn hiện đang chiếm tỷ lệ lớn). Các công trình chung cư cao cấp, nhà biệt thự chủ yếu sử dụng gạch nội thất Italia, Tây Ban Nha với giá thành cao hơn hẳn các thương hiệu Việt như Viglacera, Prime, Đồng Tâm…
Rõ ràng, sức mua dành cho gạch nội còn quá thấp so với hàng ngoại. Vì thế, các DN trong nước cần chung sức đầu tư thích đáng cho khoa học công nghệ để liên tục đổi mới, chuyên môn hoá từng khâu; không để “mạnh ai nấy làm” như trước kia sẽ rất lãng phí và không hiệu quả. Tất cả phải hướng tới giảm giá tối đa bởi đại bộ phận người tiêu dùng đều ham rẻ. 
Hiện chỉ có một vài điểm sáng trong bức tranh chung các DN trong nước như Prime Group (được Tạp chí World Ceramic xếp thứ 5 trong các nhà sản xuất gạch ceramic thế giới về sản lượng), Viglacera Hà Nội (với sản phẩm mới nhất là gạch ốp ngoại thất mosaic chống ẩm, mốc, mưa acid... do ứng dụng công nghệ tự làm sạch có giá thành rất cạnh tranh)…
 Hiện tại, trên thị trường vật liệu xây dựng, có nhiều sản phẩm mới như: Gạch ốp lát thuỷ tinh đang được ưa chuộng nhờ sắc màu phong phú, độ sáng sâu, phản quang và kích thước nhỏ nên gạch ốp lát thuỷ tinh có thể ốp hoặc lát bể bơi, phòng tắm, bếp, cầu thang. Chất liệu chính là kính nên chống được rêu mốc, bám bẩn, chống acid và chịu nhiệt.Hay gạch gỗ công nghệ ứng dụng veneer gỗ có màu sắc, vân tự nhiên trên nhiều chất liệu (tấm HDF hoặc ván gỗ ghép) đang mang lại những biến tấu lạ cho trang trí nội thất đặc biệt ngoại nhập có giá rẻ hơn 30% so với gỗ cứng dày nguyên chất. Hoặc gạch nhựa, lợi thế loại gạch nhựa là nhẹ, giảm đáng kể tải trọng công trình, có thể dán bằng keo chuyên dụng trên nhiều bề mặt (sàn cũ, gạch, sàn bê tông, ván...) khi cải tạo nhà, dễ dàng lau chùi và thi công nhanh, sạch, gọn. 
 DN trong nước không thể cạnh tranh một cách bình đẳng với các loại VLXD từ TQ là do tình trạng hàng nhập lậu qua đường biên mậu, trốn thuế quá nhiều.Ông Võ Quốc Thắng - Chủ tịch HĐQT kiêm TGĐ Cty CP Đồng Tâm khẳng định. “Nếu tính mức thuế nhập khẩu 25%, cộng thêm các chi phí khác, hàng nhập khẩu từ TQ khó lòng cạnh tranh nổi với hàng VN về mặt bằng giá, chất lượng lẫn chính sách hậu mãi”.
 
Nhu cầu trong nước không theo kịp năng lực sản xuất đã khiến nhiều nhà sản xuất gốm sứ xây dựng tìm đường xuất khẩu. Hiện nay, những thị trường lớn và tiềm năng như Mỹ, Anh, Đức, Canada, vật liệu xây dựng của Việt Nam mới tiêu thụ một khối lượng nhỏ. 
 
Thực tế là số lượng các doanh nghiệp trong nước tham gia xuất khẩu vật liệu xây dựng hiện nay chưa nhiều. Đóng góp cho kim ngạch xuất khẩu phần lớn là do các doanh nghiệp liên doanh với nước ngoài hoặc các doanh nghiệp đầu tư 100% vốn nước ngoài. 
 
Mặt khác, theo đánh giá của các chuyên gia thì hoạt động xuất khẩu gốm sứ xây dựng Việt Nam sẽ gặp khó khăn rất lớn khi cạnh tranh với Trung Quốc và các nước khác. Trung Quốc mỗi năm sản xuất 2 tỷ m2 gạch ốp lát và giá thành trung bình của các sản phẩm này chỉ bằng 50-70% giá thành các sản phẩm Việt Nam.
III.GIÁ TRỊ THỊ TRƯỜNG

1.Tăng trưởng kinh tế và tốc độ phát triển hạ tầng

        Đặc trưng của ngành vật liệu xây dựng là một ngành kinh tế thâm dụng vốn, các tài sản của nó là những tài sản nặng vốn, và chi phí cố định của ngành khá cao.Đặc tính nổi bật của ngành là nhạy cảm với chu kỳ kinh doanh của nền kinh tế vĩ mô. Khi nền kinh tế tăng trưởng, doanh số và lợi nhuận của các công ty trong ngành sẽ tăng cao. Sở dĩ như vậy vì ngành vật liệu xây dựng là đầu vào của các ngành khác.Chẳng hạn, sắt, thép, xi măng là đầu vào cho các công trình như cầu cống, nhà cửa, cao ốc... của ngành xây dựng. Khi ngành xây dựng làm ăn phát đạt thì ngành vật liệu xây dựng cũng có cơ hội để tăng trưởng.  
         Ngược lại, tình hình sẽ tồi tệ khi nền kinh tế suy thoái, các công trình xây dựng sẽ bị trì trệ vì người dân không còn bỏ nhiều tiền ra để xây dựng nhà cửa, chính phủ không mở rộng đầu tư vào các công trình cơ sở hạ tầng như cầu cống, sân bay, bến cảng, trường học, bệnh viện... Điều này làm cho doanh số, lợi nhuận của các công ty vật liệu xây dựng sụt giảm nhanh chóng.
         Một lý do khác để giải thích cho sự nhạy cảm của ngành xây dựng đối với chu kỳ kinh doanh của nền kinh tế là do cách thức tăng lợi nhuận của các công ty trong ngành dựa chủ yếu vào tăng trưởng doanh số và các công ty thường sử dụng đòn bẩy hoạt động để tăng lợi nhuận, bởi có rất ít độc quyền giá và lợi nhuận biên tế ở mức thấp.Nhưng khi thực hiện điều này thì cũng có nghĩa rằng, các công ty vật liệu xây dựng sẽ phải sản xuất ở quy mô lớn và do đó, chi phí cố định sẽ bị đẩy lên cao. Lúc này, chi phí cố định cao trở thành vấn đề sống còn đối với các công ty. Chỉ công ty nào có chi phí cố định thấp hơn so với đối thủ ở cùng một quy mô sản xuất thì mới có thể gia tăng lợi nhuận và vượt qua khó khăn trong thời kỳ nền kinh tế suy thoái. Chi phí thấp sẽ là thế mạnh kinh tế của ngành, công ty nào có chi phí sản xuất thấp sẽ tạo được ưu thế cạnh tranh bền vững.



2.Thương hiệu,thị trường và giá thành
 

Đứng trên giác độ của người sử dụng khi mua vật liệu xây dựng, đa số họ có tâm lý quan tâm nhiều đến giá cả. Bởi lẽ, họ thường mua với khối lượng lớn, nhất là đối với các công trình xây dựng như bến cảng, nhà xưởng, cầu cống hay các cao ốc. Do vậy, một biến động nhỏ về giá cả có thể làm cho chi phí mua của khách hàng thay đổi đáng kể.Tất nhiên, cũng phải nói rằng, thương hiệu, chất lượng và mẫu mã cũng có ảnh hưởng đến quyết định mua của người tiêu thụ. Nhưng sự sai khác về chất lượng, mẫu mã của các sản phẩm trong ngành này là không nhiều. Chính vì thế, nhu cầu hay khách hàng trong ngành này rất nhạy cảm với các biến động giá cả.
Khi phân tích đặc điểm này, nhà đầu tư cần tiếp cận theo hai cách:
            - Một là: công ty có đạt được vị thế nhà sản xuất có chi phí thấp nhờ gia tăng quy mô, Việc gia tăng quy mô sản xuất sẽ giúp công ty có được hiệu quả kinh tế theo quy mô, chi phí sản xuất trên mỗi đơn vị sản phẩm của họ sẽ thấp hơn so với đối thủ cạnh tranh.
            - Hai là: xem xét công nghệ sản xuất. Công nghệ là yếu tố đóng   vai trò then chốt để tạo nên thế mạnh kinh tế của công ty. Đầu tư vào công nghệ sẽ làm giảm giá thành sản phẩm, từ đó hạ giá bán, tăng tính cạnh tranh về giá. Mặt khác, đầu tư vào công nghệ giúp công ty tái chế các nguyên vật liệu dư thừa thành các sản phẩm có giá trị kinh tế.

Với vị thế của nhà sản xuất có chi phí thấp, một công ty có thể tính giá thành thấp hơn so với đối thủ cạnh tranh mà vẫn duy trì được lợi nhuận. Như vậy, công ty nào có được vị thế này sẽ có được lợi nhuận vững chắc trong dài hạn.




Một đặc tính khác của ngành vật liệu xây dựng là có mối tương quan rõ rệt với thị trường bất động sản. Khi thị trường bất động sản đóng băng thì ngành vật liệu xây dựng gặp khó khăn và ngược lại. Lý do đơn giản là thị trường bất động sản phản ánh nhu cầu cho ngành.
        3.Chiến lược sản xuất,kinh doanh
       Bên cạnh tài sản cố định, công ty sản xuất vật liệu xây dựng cần quản lý vốn luân chuyển một cách có hiệu quả. Do công ty thường dự trữ hàng tồn kho ở một mức nhất định nên quan sát xu hướng biến động của giá trị hàng tồn kho hoặc theo dõi thời gian thu hồi các khoản phải thu có thể biết được nhiều điều về hoạt động của một công ty.Chẳng hạn, hàng tồn kho tăng nhanh cho thấy công ty đang sản xuất nhiều hơn so với mức nó có thể bán chỉ để duy trì hoạt động bình thường của nhà máy. Điều này có thể tạo ra các cú sốc cho công ty khi phải bán hàng bằng cách hạ giá đến mức thấp nhất.
        Tương tự, một công ty có thời gian thu hồi các khoản phải thu cao có thể chỉ ra rằng công ty đang đẩy hàng tồn kho về phía khách hàng để ngụy trang cho sự sụt giảm trong nhu cầu. Tức là thay vì tồn kho, công ty bán chịu cho khách hàng, chấp nhận thời gian thu nợ chậm hơn để níu kéo khách hàng.Hầu hết các công ty trong ngành có đòn bẩy hoạt động cao, điều này có nghĩa là tất cả các chi phí của chúng là cố định, bất kể công ty đang sản xuất ở quy mô và doanh số nào. Nếu một công ty có thể gia tăng được doanh số bán cao hơn, thì lợi nhuận biên tế của công ty sẽ gia tăng. Và ngược lại, khi doanh số giảm thì lợi nhuận biên tế của nó cũng giảm đi rất nhanh.
         Một tín hiệu thành công khác là chi trả cổ tức nhanh và đều đặn cho cổ đông. Ngành vật liệu xây dựng không bao giờ đi ra khỏi quy tắc này. Cổ tức không chỉ thể hiện một tín hiệu đáng tin cậy cho thấy sức khỏe tài chính của một công ty là tốt (tức là công ty hoàn toàn có khả năng làm ra nhiều lợi nhuận và chi trả nó cho các nhà đầu tư) mà còn thể hiện biến động tương ứng với chu kỳ của chứng khoán.
     Dấu hiệu nguy hiểm
       Đối với các công ty trong ngành vật liệu xây dựng Việt Nam, nhà đầu tư cần chú ý khi thấy công ty sử dụng quá nhiều nợ. Một tín hiệu hữu ích về mức nợ của công ty là tỷ số nợ trên tổng tài sản. Tỷ số này cao có nghĩa là công ty đang ở trong tình thế có nhiều rủi ro.Các nhà phân tích tài chính cho rằng, đối với ngành này, một công ty có tỷ số nợ trên tổng tài sản hơn 40% là có xuất hiện vài rủi ro, và nếu một công ty có tỷ số này trên 70% thì đó thực sự là một tín hiệu xấu.
IV.CƠ CHẾ, CHÍNH SÁCH KHUYẾN KHÍCH PHÁT TRIỂN

1.Chính sách khai thác,chế biến nguyên liệu
1065/QĐ-TTg 09/07/2010 Quyết định số 1065/QĐ-TTg ngày 09/07/2010 của Thủ tướng Chính phủ Phê duyệt Điều chỉnh, bổ sung Quy hoạch thăm dò, khai thác và sử dụng khoáng sản làm xi măng ở Việt Nam đến năm 2020.

152/2008/QĐ-TTg 28/11/2008 Quyết định số 152/QĐ-TTg ngày 28/11/2008 của Thủ tướng Chính phủ về việc Phê duyệt Quy hoạch thăm dò, khai thác, chế biến và sử dụng khoáng sản làm vật liệu xây dựng ở Việt Nam đến năm 2020.

Quy hoạch thăm dò, khai thác, chế biến khoáng sản làm vật liệu xây dựng phải đáp ứng kịp thời nhu cầu về nguyên liệu cho các nhà máy sản xuất vật liệu xây dựng hiện có và dự kiến sẽ được đầu tư trong giai đoạn từ nay đến năm 2010 và năm 2020; phù hợp với Quy hoạch phát triển kinh tế, xã hội của cả nước và các vùng lãnh thổ; phù hợp với quy hoạch tổng thể phát triển công nghiệp vật liệu xây dựng ở Việt Nam 
105/2008/QĐ-TTg 21/07/2008 Quyết định 105/2008/QĐ-TTg, ngày 21 tháng 7 năm 2008 Phê duyệt Quy hoạch thăm dò, khai thác và sử dụng khoáng sản làm xi măng ở Việt Nam đến năm 2020.
Quy hoạch thăm dò, khai thác khoáng sản làm xi măng phải phù hợp với Quy hoạch phát triển kinh tế - xã hội của cả nước và các vùng lãnh thổ; phù hợp với quy hoạch phát triển ngành công nghiệp xi măng Việt Nam đã được Thủ tướng Chính phủ phê duyệt tại quyết định số 108/2005/QĐ-TTg ngày 16 tháng 5 năm 2005; các dự án đầu tư xi măng đã được Thủ tướng Chính phủ cho phép bổ sung vào quy hoạch xi măng. 
29/2008/CT-TTg 02/10/2008 Chỉ thị số 29/2008/CT-TTg ngày 02/10/2008 của Thủ tướng Chính phủ về việc tiếp tục tăng cường công tác quản lý Nhà nước đối với các hoạt động khảo sát, khai thác, vận chuyển, tiêu thụ cát, sỏi lòng sông.
Hướng dẫn xuất khẩu khoáng sản làm vật liệu xây dựng và khoáng sản làm nguyên liệu sản xuất xi măng,phối hợp với các Bộ: Tài nguyên và Môi trường, Giao thông vận tải, Kế hoạch và Đầu tư, Công thương, Nông nghiệp và Phát triển nông thôn và Ủy ban nhân dân cấp tỉnh có liên quan,dự báo nhu cầu và cân đối cung - cầu cát, sỏi xây dựng trong nước đến 2015 và định hướng đến năm 2020.
Trước mắt, tạm dừng việc xuất khẩu cát, sỏi xây dựng bao gồm cát, sỏi lòng sông và cát biển. Đối với các hợp đồng xuất khẩu cát, sỏi xây dựng đã được ký kết trước ngày 30 tháng 11 năm 2008 thì vẫn được thực hiện cho đến khi kết thúc hợp đồng.

   2. Xuất khẩu khoáng sản VLXD
18/2009/TT-BXD 30/06/2009 Thông tư 18/2009/TT- BXD hướng dẫn xuất khẩu khoáng sản làm vật liệu xây dựng. 

Thông tư này điều chỉnh các hoạt động liên quan đến việc xuất khẩu khoáng sản làm vật liệu xây dựng, khoáng sản làm nguyên liệu sản xuất xi măng và khoáng sản làm vật liệu xây dựng thông thường.

Áp dụng đối các tổ chức, cá nhân trong nước và thương nhân nước ngoài đủ điều kiện theo quy định của pháp luật về thương mại tham gia xuất khẩu khoáng sản làm vật liệu xây dựng tại Việt Nam. 
   3. Phát triển,hỗ trợ sản xuất VLXD

121/2008/QĐ-TTg 29/08/2008 Quyết định số 121/2008/QĐ-TTg ngày 29/8/2008 của Thủ tướng Chính phủ Phê duyệt Quy hoạch tổng thể phát triển vật liệu xây dựng Việt Nam đến năm 2020.
497/QĐ-TTg 17/04/2009 Quyết định số 497/QĐ-TTg ngày 17/04/2009 của Thủ tướng Chính phủ về Việc hỗ trợ lãi suất vốn vay mua máy móc thiết bị, vật tư phục vụ sản xuất nông nghiệp và vật liệu xây dựng nhà ở khu vực nông thôn.
Quyết định 567//2010/QĐ-TTg

Chính phủ đã có nhiều chính sách hỗ trợ các DN đầu tư và người sử dụng loại vật liệu này. Ngày 28/4 vừa qua, Chính phủ tiếp tục có Quyết định 567//2010/QĐ-TTg với mục tiêu nâng cao hơn nữa tỷ trọng gạch nhẹ trong ngành xây dựng. Theo đó, từ năm 2011, các công trình nhà từ 9 tầng trở lên sẽ sử dụng tối thiểu 30% vật liệu xây dựng không nung loại nhẹ. Bên cạnh đó là các chính sách khuyến khích hỗ trợ chuyển đổi đầu tư sản xuất vật liệu mới (gạch không nung) như được miễn giảm thuế thu nhập DN, được hưởng lãi suất ưu đãi. Cụ thể như những DN hoạt động trên địa bàn TP. HCM sẽ được vay vốn thời hạn 7 năm, được Thành phố hỗ trợ 50 - 100% lãi vay.

V. CÁC DOANH NGHIỆP HÀNG ĐẦU TRONG NGHÀNH
  1.Tổng công ty Viglacera 

Được thành lập năm 1974, với cơ sở ban đầu là các nhà máy sản xuất gạch thủ công lạc hậu, đến nay Tổng công ty VIGLACERA đã có hơn 40 đơn vị thành viên, đội ngũ CBCNV lên đến 16.000 người.
Tiên phong, dẫn dắt trong lĩnh vực sản xuất VLXD,từ chỗ chỉ sản xuất gạch, ngói nung mang đậm tính chất thủ công, một số chủng loại sành, sứ xây dựng cấp thấp, đến nay, VIGLACERA đã vươn lên trở thành một Tổng công ty mạnh trong lĩnh vực sản xuất VLXD với các sản phẩm:
· Kính xây dựng và các sản phẩm sau kính,
· Các sản phẩm bông sợi thủy tinh; 
· Sứ vệ sinh và phụ kiện; gạch ốp lát Granite và Ceramic; gạch ngói đất sét nung cao cấp; 
· Khai thác, chế biến nguyên liệu cho công nghiệp thủy tinh và gốm xây dựng. 
Dự kiến kế hoạch năm 2010, Tổng công ty đạt

· Lợi nhuận trên 500 tỷ đồng, 
· Doanh thu đạt 8.660 tỷ đồng
· Xuất khẩu đạt 26 triệu USD…

Tại hội chợ VIETBUILD Cần Thơ 2010, sản phẩm sứ vệ sinh Viglacera Bình Dương đã được nhận giải huy chương Vàng chất lượng sản phẩm. Với những ưu điểm nổi trội về sự thay đổi mẫu mã hiện đại hơn, chất lượng được nâng cao, đạt được những tiêu chuẩn gắt gao trong quy trình sản xuất.
Gạch block bê tông khí chưng áp VIGLACERA – Giải pháp hiện đại cho công trình Khoảng cuối tháng 10/2010 tới, Nhà máy bê tông khí chưng áp VIGLACERA mới chính thức khánh thành và đi vào hoạt động.Nhà máy bê tông khí chưng áp VIGLACERA có công suất 200.000m3/năm, tương đương với 130 triệu viên gạch /năm.
    2.SECOIN: Sản xuất vật liệu xây dựng không nung hàng đầu Việt Nam

Với chuỗi 5 nhà máy sản xuất vật liệu xây dựng không nung lớn nhất Việt Nam nằm trên 3 miền đất nước, Secoin hiện đang được đánh giá là một trong những công ty hàng đầu Đông Nam Á trong lĩnh vực sản xuất vật liệu xây dựng không nung. Secoin cũng là công ty duy nhất tại Việt Nam đã xuất khẩu gạch ngói không nung tới 25 nước trên thế giới, tập trung chủ yếu ở những nước phát triển với những yêu cầu cao về chất lượng và hình thức sản phẩm tiêu biểu như: Nhật, Úc và các nước châu Âu...
Hiện nay, các nhà máy sản xuất gạch ngói không nung của Secoin đang chạy hết công suất để cung cấp sản phẩm cho các công trình xây dựng lớn trong nước như tòa nhà cao nhất Việt Nam Keangnam Hanoi Landmark Tower (Hà nội), Công viên Yên Sở (Hà nội), khu nghỉ dưỡng Sông Giá (Hải Phòng), khu nghỉ dưỡng Hyatt Regency Da Nang (Đà Nẵng), khu biệt thự Kim Long (TP Hồ Chí Minh),…

   3.Tập đoàn Prime Group

Thành lập từ năm 1999, Prime đã liên tục phát triển, trở thành tập đoàn đa ngành hàng đầu Việt Nam, có trụ sở chính tại khu CN Bình Xuyên, Hương Canh, Vĩnh Phúc.Prime Group có 23 công ty thành viên, Các lĩnh vực hoạt động chính của Prime:
 

- Sản xuất vật liệu xây dựng: gạch ốp lát, gạch cotto, gạch trang trí,    ngói lợp cao cấp…
 

- Sản xuất chế biến thực phẩm và đố uống: sữa, rượu vang….
 

- Đầu tư kinh doanh bất động sản: khu công nghiệp, trung tâm thương mại, khu đô thị….
 

- Khai thác khoáng sản, hoá chất…
 

- Khai thách dịch vụ vận tải và du lịch… 
Trong số đó, 8 công ty thành viên đang sản xuất các sản phẩm vật liệu xây dựng bao gồm: gạch ốp lát, ngói lợp cao cấp, thiết bị vệ sinh và bình nước nóng. 

Sản phẩm gạch ốp lát ceramic hiện đang là ngành sản xuất mũi nhọn của Prime Group. Trong suốt 5 năm liên tiếp từ 2002 – 2005, Prime Group trở thành nhà cung ứng gạch ốp lát lớn nhất trên thị trường Việt Nam với tổng công suất 45 triệu m2/năm, chiếm 30% thị phần. Sản phẩm gạch ceramic của Prime với các nhãn hiệu uy tín được đánh giá cao như: Platino, Veronio, Tiptop, Solido … luôn được người tiêu dùng tin cậy và lựa chọn thông qua mạng lưới đại lý phân phối rộng khắp 64 tỉnh thành trong cả nước.
   4.Công ty xi măng Hoàng Thạch
Nhà máy xi măng Hoàng Thạch ,được thành lập theo quyết định số: 333/BXD-TCCB ngày 04/03/1980 của Bộ xây dựng. Công ty xi măng Hoàng Thạch là đơn vị thành viên của Tổng Công ty Công nghiệp xi măng Việt Nam.    

Hiện nay Công ty có 2 dây chuyền sản xuất, công suất thiết kế cho cả 2 dây chuyền là 2,3 triệu tấn/năm, với công nghệ trang thiết bị hiện đại của vương quốc Đan Mạch, Công ty đã cung cấp cho thị trường hơn 40 triệu tấn sản phẩm.
 Sản phẩm xi măng Hoàng Thạch mang nhãn hiệu con Sư Tử "Biểu tượng của sự bền vững, an toàn và ổn định" đã tham gia xây dựng vào nhiều công trình trọng điểm của đất nước như: Bảo tàng Hồ Chí Minh, Cầu Thăng Long, Thuỷ điện Hoà Bình…
   5.Công ty xi măng Nghi Sơn

Là một liên doanh thành lập năm 1995 giữa Tổng Công ty Công nghiệp Xi măng Việt Nam - Nhà sản xuất xi măng hàng đầu trong nước, Tập đoàn Xi măng Taiheiyo và Công ty Vật liệu Mitsubishi - những tập đoàn đa quốc gia có uy tín của Nhật Bản, Xi măng Nghi Sơn đã trở thành thành viên mới của Ngành Công nghiệp Xi măng Việt Nam.Đây là dự án đầu tư lớn nhất của Nhật Bản tại Việt Nam.
 
Tổng vốn đầu tư:                                                373 Triệu USD

Công suất của Nhà máy chính:                             2,15 triệu tấn / năm

Công suất của Trạm Phân phối:                           1,5 triệu tấn / năm

   6.Công ty xi măng Chinfon

Chính thức thành lập theo giấy phép đầu tư số 490/GPDo Bộ Kế hoạch và Đầu tư cấp ngày 24 tháng 12 năm 1992. Công nghệ và thiết bị tiên tiến, hiện đại nhất trên thế giới, một nhà máy với công suất thiết kế 4.000 tấn clinker/ngày và sản lượng 1.400.000 tấn xi măng/năm được xây dựng tại Tràng Kênh -Minh Đức - Thuỷ Nguyên - Hải Phòng nơi tập trung nguồn nguyên liệu tốt nhất Việt Nam.
VI.SỰ KIỆN TIÊU BIỂU CỦA NGÀNH NĂM 

Gạch block bê tông khí chưng áp VIGLACERA – Giải pháp hiện đại cho công trình 

Khoảng cuối tháng 10/2010 tới, Nhà máy bê tông khí chưng áp VIGLACERA mới chính thức khánh thành và đi vào hoạt động. Nhưng từ nhiều tháng qua, giới các chủ đầu tư, nhà thầu, tư vấn thiết kế, thi công… đã bày tỏ sự quan tâm đặc biệt đến sự kiện này.
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Đầu năm 2010, Tổng công ty VIGLACERA tiến hành lễ động thổ Nhà máy Bê tông khí chưng áp VIGLACERA tại Khu công nghiệp Yên Phong (Bắc Ninh). Nhưng phải đến giữa tháng 6/2010, công trình mới chính thức được khởi công xây dựng.Chỉ trong vòng chưa đầy 3 tháng, với sự nỗ lực, tập trung cao độ của đơn vị thi công là Công ty CP Cơ khí và xây dựng VIGLACERA, sự quan tâm, chỉ đạo sát sao của lãnh đạo Tổng công ty, đến nay công trình đang trong giai đoạn hoàn thiện, chuẩn bị đưa vào chạy thử để có thể vận hành chính thức từ giữa tháng 10/2010 sắp tới. Đây có thể nói là một tiến độ kỷ lục trong xây dựng một nhà máy sản xuất vật liệu xây dựng ở Việt Nam. Và là món quà có ý nghĩa mà VIGLACERA gửi tặng Thăng Long – Hà Nội nhân dịp tròn 1000 năm tuổi.

 
Nhà máy bê tông khí chưng áp VIGLACERA có công suất 200.000m3/năm, tương đương với 130 triệu viên gạch QTC/năm, tức là có công suất tương đương với 4 lò nung tuy-nel. Theo khẳng định của chủ đầu tư, đây là một nhà máy hiện đại, tính tự động hóa và cơ giới hóa cao, sử dụng ít lao động, môi trường làm việc không nặng nhọc, độc hại. Nhà máy được xây dựng và đưa vào sản xuất sẽ cung cấp cho thị trường xây dựng những sản phẩm vật liệu xây dựng tiên tiến, thân thiện với môi trường, phù hợp với mục tiêu phát triển ngành vật liệu xây dựng không nung mà Chính phủ đã đề ra. 
VI. KẾT LUẬN

Ngành sản xuất vật liệu xây dựng nói chung cũng như nghành sản xuất gạch, ngói  xây dựng nói riêng từ trước tới nay vẫn thường bị coi là ngành có những ảnh hưởng nhất định đến môi trường. Tại các nước phát triển châu Âu, Bắc Mỹ, Nhật Bản, Hàn Quốc, Australia… công nghệ thu hồi khí thải được áp dụng từ lâu trong ngành sản xuất vật liệu xây dựng. Trong khi tại Việt Nam cũng như các nước Đông Nam Á, các loại công nghệ sạch như vậy chưa có nhiều và còn rất mới mẻ.
- Cần kết hợp,tiếp thu công nghệ, thiết bị tiên tiến của thế giới với công nghệ, thiết bị sản xuất trong nước để sớm có được nền công nghệ  hiện đại, tự động hóa ở mức ngày càng cao, bảo đảm các tiêu chuẩn môi trường Việt Nam và quốc tế; sản phẩm đạt tiêu chuẩn quốc tế có khả năng cạnh tranh trên thị trường khu vực và thế giới.
   
- Lựa chọn quy mô sản xuất phù hợp, kết hợp giữa quy mô lớn, vừa và nhỏ, trong đó phát huy tối đa  năng lực của các cơ sở sản xuất vật liệu xây dựng hiện có, đồng bộ hóa để tận dụng những thế mạnh tại chỗ về nguyên vật liệu, thị trường, nhân lực, nhất là đối với các tỉnh miền núi, Tây Nguyên.

   
- Đa dạng hóa hình thức đầu tư và các thành phần kinh tế tham gia đầu tư nhằm huy động vốn đầu tư trong nước và ngoài nước.

   
- Quản lý và thực hiện đầu tư phát triển công nghiệp vật liệu xây dựng theo quy hoạch, phương thức và hình thức đầu tư phù hợp với đặc điểm địa phương, lĩnh vực kinh tế và loại hình dự án.

    
- Kết hợp hài hoà, đồng bộ giữa sản xuất và tiêu thụ với các ngành kinh tế khác, như: giao thông vận tải, cung ứng vật tư kỹ thuật, xây dựng hạ tầng, để hỗ trợ cho nhu cầu phát triển ngành công nghiệp vật liệu xây dựng trong nước. Đồng thời khai thác tối đa năng lực của các ngành liên quan như: cơ khí; luyện kim; tin học; tự động hóa để nghiên cứu thiết kế, chế tạo thiết bị công nghệ và phụ tùng cho ngành công nghiệp vật liệu xây dựng thay thế nhập khẩu.

   
-  Phát triển sản xuất vật liệu xây dựng phải đảm bảo hiệu quả kinh tế, sử dụng hợp lý tài nguyên trong nước, bảo vệ môi trường sinh thái, di tích lịch sử văn hóa, cảnh quan và an ninh, quốc phòng.

- Ngành công nghiệp vật liệu xây dựng cần tiếp tục đầu tư phát triển một số loại vật liệu cơ bản như: xi măng, vật liệu xây, vật liệu lợp, vật liệu ốp lát, đá xây dựng, sứ vệ sinh, thuỷ tinh xây dựng, cát xây dựng, vật liệu chịu lửa, vôi, sơn, đồng thời chú trọng nghiên cứu phát triển các loại vật liệu mới phục vụ công nghiệp xây dựng và nhu cầu xã hội. 
TÀI LIỆU THAM KHẢO

Website Xây dựng Bắc Giang http://www.xaydungbacgiang.com/

Website TỔNG CÔNG TY viglacera www.viglacera.vn
Website Cổng thông tin và giao dịch địa ốc http://www.diaoconline.vn/

Website Tong Cong ty Vat lieu Xay dung So 1 – FICO www.fico.com.vn/
Website Viện vật li ệu Xây d ựng www.vibm.vn/
Giáo án vật li ệu Xây dựng Giáo sư-Tiến Sỹ Phùng Văn Lự
Hiệp hội Gốm sứ xây dựng Việt Nam VIBCA
Website Tổng hội xây dựng Việt nam: http://www.tonghoixaydungvn.org
Website Cong ty Xi Măng Nghi Sơn http://www.nghison.com.vn/
WebsiteCong ty Xi Măng Hoàng Thạch http://www.ximanghoangthach.com.vn/
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